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Franquicias Animal Party. Entrevistamos a su Dtra. de Expansién, Elena
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Elena Nieto
Dtra. de Expansion

<= Contacta con esta franquicia

éCual es el concepto de negocio de Animal Party?

El modelo de negocio de Animal Party se caracteriza por ofrecer a sus
clientes, ademas de la venta de peluches personalizados, la posibilidad de
organizar eventos, entretenimientos y talleres dentro y fuera de su
establecimiento. Por otro lado, la ensefa proporciona una alternativa de
regalo para todas las edades altamente creativa y original.

éCuales son las ventajas de negocio de Animal Party?

En un nivel cualitativo, el respaldo de una marca consolidada en el
mercado norteamericano como es Teddy Bears Stuffers, ademas de la
innovacion y diferenciacién que entrafian tanto el concepto de negocio
como los productos de Animal Party.

Respecto a cuestiones cuantitativas, con este modelo de franquicia se
obtienen margenes altos de beneficios que permiten recuperar la inversion
inicial en tan sdélo un afo. Por otro lado, la inversién inicial y el canon son
reducidos y no se exige royalty. En definitiva, se trata de un concepto
adaptable a tiendas con dimensiones reducidas y posee una imagen
atrayente y llamativa.

éQué inversion es necesaria para poner en marcha una franquicia
de Animal Party?
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Administracion de Fincas: Franquicia Adaix
Entrevista a Katy Cerda, Franquiciado

éQué le llevd a iniciar su actividad como
Franquiciado? Sobre todo por el respaldo de la
franquicia y sus servicios. Pese haber tenido
una mala experiencia con una fra...

Alimentacion: Franquicia Simply
Entrevista a Angel Garcia, Franquiciado

"Ya contaba con una experiencia de varios afos

en una ensefia ya desaparecida y a la hora de <
plantearme nuevos retos no dudé en continuar o=
en un sector que me apasiona"

Hogar / Decoracion / Mobiliario: Franquicia CH Coleccion
Hogar Home

Entrevista a Rafael Bermejo, Gerente

éCudl es el concepto de negocio de CH
Coleccion Hogar Home? El modelo de negocio
de CH Coleccién Hogar Home se caracteriza por
ofertar una ...

Moda complementos: Franquicia Hello Pretty
Entrevista a Miguel Angel
Director de Expansion

Santos,
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La inversién aproximada para poner en marcha una tienda Animal Party de
entre 80 y 100 metros cuadrados es de 32.500 euros, tarifa que incluye
stock inicial, proyecto de implantacién, tienda, mobiliario, hardware vy
software informatico y el canon de entrada.

La otra modalidad para entrar en la red de franquicias de la ensefia son los
store corners, para los que se recomienda una superficie comprendida
entre los 10 y los 15 metros cuadrados y una inversion inicial de 17.500
euros. En esta tarifa se incluyen el stock inicial, el proyecto de
implantacion, el disefio del espacio mobiliario y el canon de entrada.

éQué apoyo ofrece la central al franquiciado?

El apoyo de la central es constante incluye, desde el estudio y diseno del
local, seleccién de producto, formacién inicial y continuada, hasta la
gestion financiera, seleccion de personal adecuado y creacion de acciones
de marketing. En suma, Animal Party estd siempre a disposicion del
franquiciado en cualquiera de las fases de negocio en las que se
encuentre.

Zonas prioritarias de expansion
Toda Espana.

éQué perfil tiene que cumplir la persona que quiera unirse al
negocio?

Animal Party quiere incorporar a su red diferentes perfiles de
emprendedores. Por una parte, aquellos que estén interesados en
emprender un modelo de negocio inscrito en un local amplio en el que,
ademas de la venta tradicional de peluches personalizados, adquieran un
alto grado de implicacion con su negocio y sean capaces de explotar el
resto de actividades que contempla: organizacion de celebraciones,
entretenimientos y talleres.

El otro perfil de candidato es de aquellos franquiciados que estén
interesados en regentar un espacio mas reducido, un store corner, en el
que los ingresos provendran principalmente de la venta de peluches.
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"Hello Pretty nace con la idea de vender moda
juvenil con sus complementos para la mujer
actual y no solo basado en tallajes pequefios,
queremos que cualquier mujer que compre
nuestras prendas pueda lucirlas de igual
manera, por eso trabajamos desde la talla XS
hasta la talla XL e incluso la XXL"

Informatica / Internet: Franquicia PcGo Franquicias
Entrevista a Sergio Borrallo, Director de
expansion

- ¢Cébmo nace PcGo Digital y cuando decide
operar bajo el sistema de franquicias?
Comenzamos nuestra andadura en el 2000 con
Creatika, ofreciendo desarrollo y servicios web,
disefio graf...

www.franquiciasaldia.es
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Me gusta Sé el primero de tus amigos a quien le gusta esto.

Sesion iniciada como Almudena Diaz Arce

Anadir un comentario...

v Publicar un comentario en mi perfil de Facebook

n Plug-in social de Facebook
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